
4 月 25 日，福维
新材料年产 4000 吨高端
新材料项目迎来重要节点
——7 单元中控楼主体结
构顺利完成封顶，标志着
项目土建施工阶段取得重
大突破，为后续各项施工
工序有序推进筑牢坚实基
础。 （郭传洲 摄）

4月26日19∶18，古雷石
化基地热电联产南部二期项目4
号机组首次并网一次成功。机组
运行状态稳定，各项技术参数达
标受控，顺利达成关键建设节点，
为后续72+24小时满负荷试运行
及全面投产运营筑牢坚实根基。

（许丽娜 郑祖军 林传崟 摄）
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福海创公司实现一季度“开门红”

2026年是“十五五”开局之年，福海创
公司紧紧围绕集团“一二三四五”发展战
略，以“开局即决战、起步即冲刺”的姿态
稳生产、拓市场、抓工期、增效益。一季
度，公司经营成效显著，利润总额实现大
幅增长；固定资产投资稳步推进，原料适
应性技改、集中空分空压等项目取得阶
段性成果；外贸业务收入持续增长，出口
创汇再创新高，顺利实现首季“开门红”，
为完成全年生产经营目标奠定坚实基
础。

稳运行强协同，夯实生产经营基础
生产运行方面，公司坚守安全稳定底

线，春节期间核心装置保持连续生产，统

筹产销运全链条高效协同，PX、PTA两大
厂区实现满负荷稳定运行，顺利完成一季
度产量目标。持续强化设备全周期管理，
常态化开展巡检维护与隐患排查治理，不
断提升装置负荷率和长周期运行水平；动
态优化排产计划，强化上下游工序高效衔
接，保障芳烃联合、PTA 等核心装置高效
运转。

经营统筹方面，面对市场形势变化，
公司构建以“五快”为核心的经营决策体
系，强化前沿跟踪和信息互通，坚持每日
联动产供销信息，推动生产端、采购端、销
售端高效协同，实现产供销无缝衔接、快
速响应和效益最大化。

抓项目促技改，培育发展新动能
项目建设方面，公司坚持“经营求变、

项目求快”的工作思路，一季度重点推进
原料适应性技改、集中空分空压等固定资
产投资项目，相关项目均进入收尾阶段，
整体进度稳步推进，力争早建成、早投产、
早见效。通过加快技改项目落地，持续提
升装置适应能力和系统保障水平，为企业
高质量发展注入新动能。

拓市场稳出口，提升创效增长能力
外贸出口方面，公司持续巩固海外市

场合作基础，积极拓展新渠道，推动 PTA
出口实现“稳老拓新”。同时，启动古雷南
9#泊位散货装船出口业务，实现PTA海包

集装箱出口，进一步满足客户多样化需
求。面对出口市场竞争加剧，公司提前研
判市场形势，优化出口布局，畅通销售渠
道，成功实现向终端用户直接供货，持续
提升创汇能力。

下一步，福海创将锚定“安全生产、提
质增效、产业协同、转型升级、管理提升”
五大主攻方向，以更加昂扬的斗志、更加
务实的举措，加压奋进、乘势而上，奋力推
动全年生产经营提质增效、稳中向好，为
集团高质量发展作出更大贡献。

（张漳成）

春风浩荡启新程，奋楫争先谱新篇。
今年以来，石化供销公司紧扣集团“一二
三四五”发展战略和公司“二三三三”发展
路径，以“马不停蹄、只争朝夕”的劲头抢
开局、拓市场、提质效，顺利实现首季“开
门红”：营收同比增长11%，其中外购外销
业务营收同比增长 54%，利润同比增长
75%，为全年高质量发展奠定坚实基础。

亮眼成绩的背后，是公司上下围绕目
标抓推进、围绕机制抓落实的持续发力。
各部门紧扣年度目标，在机制建设、市场
攻坚、保供服务、项目赋能、成本管控等方
面协同推进、合力攻坚，不断凝聚发展动
能。

压实责任强机制 协同发力促落实
公司坚持目标导向，层层压实责任、

激发全员活力。围绕集团年初下达的各
项目标任务，第一时间进行科学拆解，细
化分解至各相关部门，形成责任清单。同
步建立目标动态管控体系，定期跟踪督促
落实情况，确保各项任务按计划推进。持
续优化绩效考核机制，以精准激励推动工
作落地见效，为实现“开门红”提供坚实机
制保障。

同时，各部门协同发力，围绕年度重
点任务推进落实，在机制运行中不断强化
执行力与协同力，形成上下联动、齐抓共
管的良好局面。

深耕市场强保供 抢抓机遇拓增量
公司各业务部门紧盯行业动态，强化

市场研判与趋势跟踪，依托国际化工品市
场阶段性供应偏紧的有利态势，提前优化

主营产品库存策略，在价格走强阶段有效
抢抓市场机遇。

在市场拓展方面，主动加强走访对
接，深化与大型企业合作，挖掘潜在业务
空间，持续释放盈利能力。与此同时，公
司坚持靠前服务、协同创效，面对上游装
置波动和供应趋紧的形势，积极拓展优质
资源，打通供应链关键环节，全力保障生
产物资稳定供应。驻厂部门强化联动协
同，高效打通物资供应“最后一公里”，以
务实举措筑牢产业链保障屏障。

聚焦项目提质效 强化管控增动能
公司持续强化项目赋能与长远布局，

主动对接重点合作单位，推动相关协议签
订落地，稳步推进重点项目筹建，完善前
期对接方案，为项目实施奠定基础。加快

数字化赋能步伐，推进系统协同与功能开
发，优化经营模式，以数字化转型提升运
营效率。

在成本管控方面，资产财务部持续强
化精细化管理，一季度“两金”占比稳步下
降，应收账款与存货周转效率明显提升。
积极争取政策支持，成功申请资金贴息，开
展策略性融资，有效降低融资成本。同时，
稳步推进外汇风险管理，通过衍生工具锁
定结算成本，进一步增强经营稳健性。

乘势而上，再启新程。石化供销公司
将延续首季“开门红”的良好态势，锚定年
度目标，强化协同联动，狠抓工作落实，全
力推动全年经营目标实现，为“十五五”良
好开局打牢基础，持续书写高质量发展新
篇章。 （刘静）

奋战春风里 实干开新局
石化供销公司实现一季度“开门红”

（上接一版）
市场开拓的纵深推进，还体现在电力现

货交易的精准把控上。该公司积极配合开展
现货市场交易，根据机组单、双机运行状态的
实时变化，灵活调整中长期持合约仓量，严控
发电负荷曲线，确保两台机组安全高效经济
发电。同时，根据供热量变化，及时修改机组
最大出力申报，实现容量电价效益最大化，一
季度未发生容量电费考核问题。

精细管理“红”效益
一季度，鸿山热电以“精”字破题，将管理

触角延伸至每一个价值节点，让“红”效益从
细节里长出来。

单机保电与机组检修双重任务交织，压
力不小。该公司发电部向内挖潜，通过搭建
MIS技术交代模块，把指令、督办、反馈串成
一条闭环链条。信息流转快了，跨岗位、跨部
门的协作不再“绕弯子”，几项重点任务并行
推进，忙而不乱。

提效不止于内部流程，更体现在对每一
个机会的精准把握。早在#1机组启动前，该
公司便主动对接成本费用，成功争取到90万
元开机补偿。同时，积极协调省调开展机组
启动前后各项试验，优化启动流程，实现机组
提前并网，把时间差变成了实实在在的效益。

降本的空间，往往藏在细节的协同里。
燃料管理上，强化船舶动态跟踪与港口调度，
把每一艘船的靠离时间计算精准，一季度实
现滞期费零支出。而在废旧物资处置环节，
启动锅炉拆除转让挂网拍卖，以35.26万元成
交，较原处置方式节约并利旧差额超百万元，
真正做到物尽其用，废尽其值。

从流程再造到精算挖潜，从跨域协同到
资产盘活，鸿山热电正以精细化管理的一针
一线，绣出高质量发展的新图景。 (吴鑫鑫）


